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Objetivos

RGPD para Asesores y cómo Orientarlo a Generar Oportunidades de Negocio

◼ Legitimar al máximo la gestión del RGPD
con Clientes y Prospectos.

◼ Optimizar la Obtención y Trazabilidad de
Consentimientos para fidelizar y generar
nuevas oportunidades de negocio.

◼ Dar a conocer que es una Brecha de
Seguridad y cuáles son potencialmente
dañinas en nuestro sector de actividad.

◼ Ingeniería Social ¿Qué es y cómo
evitarla?

◼ Aportar los conocimientos necesarios
para minimizar al máximo el riesgo de
sanción y potenciales perdidas de
reputación.



Programa

RGPD para Asesores y cómo Orientarlo a Generar Oportunidades de Negocio

◼ Presentación

◼ Introducción
◼ Objetivo del curso

◼ Ámbito de aplicación material

◼ Definiciones Básicas
◼ Datos personales

◼ Tratamiento de datos

◼ Interesado

◼ Responsable del Tratamiento

◼ Personal Autorizado

◼ Principios
◼ Condiciones para el consentimiento

◼ Trazabilidad de los consentimientos

◼ Tratamiento de categorías especiales 
de datos personales

◼ Seguridad de los Datos
Personales
◼ ¿Qué es una brecha de seguridad?

◼ Potenciales brechas de seguridad

◼ Ingeniería social

◼ El Consentimiento como
Asunto Estratégico
◼ Esencial para mantener la relación 

comercial con el Cliente

◼ Los beneficios de saber preguntar

◼ Ventajas de una buena gestión

◼ Debate y Resolución de
Dudas



Información General

RGPD para Asesores y cómo Orientarlo a Generar Oportunidades de Negocio

◼ Formación dirigida a:

✓ Asesores Comerciales, Asesores de

Servicio y Personal Administrativo de

ventas y posventa.

◼ Inscripción:

✓ 60 € + IVA por asistente.

◼ Incluye:

✓ Formación.

✓ Material formativo.

✓ Certificado de formación.

◼ Imparte:

D. Agustín Pérez

Profesional con una dedicación de más de 33 años al sector automoción, tanto en formación como en
consultoría. De ellos, los 22 últimos especializado en la LOPD y su aplicación práctica en Concesionarios.

◼ Fecha, lugar, duración y horario:

✓ 25/11/2022.

✓ BAI FORMACION: C/ O’Donnell, 34 (entrada

por C/ Fernán González) - 28009 Madrid.

✓ 3 horas.

✓ De 10:00 a 13:00 h.

Formación BONIFICABLE ante FUNDAE.

APEMAR no gestiona la bonificación.



Para cualquier duda, consulta o solicitud 
de información complementaria, rogamos 

se dirijan a:

Teléfono: 91 463 89 78 / 620 268 360
Email: agustin.perez@apemag.es

www.apemag.es

¡Gracias por su atención!

“El aprendizaje es un 
tesoro que seguirá a su 
dueño a todas partes”
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